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Introduction

Au fil des trois dernières décennies, j’ai œuvré à bâtir une entre-
prise qui génère maintenant un chiffre d’affaires de plus de 

100 millions de dollars par année. D’abord paysagiste, j’ai cogné à 
toutes les portes et travaillé plus de 15 heures par jour. Pendant 
30 ans, j’ai toujours livré plus que le client s’attendait ; ce qui m’a 
permis de devenir qui je suis aujourd’hui. Au moment d’écrire ces 
lignes, j’ai 50 ans et je suis devenu l’un des plus grands promoteurs 
immobiliers du Québec, à la tête de l’immense projet intégré Cité 
Mirabel, dont la valeur finale potentielle est estimée à plus de deux 
milliards de dollars.

Loin de moi l’idée de vous faire la morale ou encore de vous 
donner des leçons toutes faites que vous pourriez « copier-coller » 
et appliquer dans votre vie de tous les jours. Mon but étant de par-
tager avec vous mes expériences et mon parcours d’entrepreneur, 
tout en vous précisant que je ne crois pas aux trucs instantanés 
et aux recettes infaillibles pour atteindre le succès. Je crois plutôt 
que TOUT LE MONDE a la possibilité de réussir, et si j’y suis 
parvenu (vous verrez, je suis parti de très, très loin), il y a de l’es-
poir pour vous aussi. Mon environnement parental n’était pas évi-
dent : une mère absente souffrant d’alcoolisme, et par la suite, une 
belle-mère intoxiquée par la drogue. Mon père, lui, malgré toute 
sa bonne volonté, était littéralement absorbé par le travail. Victime 
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d’intimidation à l’école, j’ai cru pendant longtemps que je n’avais 
aucune valeur et que je n’étais pas destiné à grand-chose…

J’espérais avoir un avenir plus reluisant et c’est pourquoi j’ai 
décidé de me donner une chance. Avec le recul, je ne conseille à 
personne de suivre mon modèle et de quitter l’école à l’âge précoce 
de 12 ans, mais grâce à ma détermination et ma persévérance, muni 
de ma tondeuse et de millions de rêves en tête, j’ai amorcé mon 
auto-construction pour devenir Ray Junior Courtemanche.

Mep_BatisseurVisionnaire6X9_UMD .indd   18 21-02-22   16:05


	Pages de 46-2_LE BÂTISSEUR VISIONNAIRE_UMD.pdf
	Pages de 46-2_LE BÂTISSEUR VISIONNAIRE_UMD-2.pdf
	Pages de 46-2_LE BÂTISSEUR VISIONNAIRE_UMD-3.pdf
	Pages de 46-2_LE BÂTISSEUR VISIONNAIRE_UMD-4.pdf

